Maarten en Cees, waarom hebben jullie
Danny gevraagd voor de directie? Maar-
ten: “Wij vormen sinds januari 2000 een
tweekoppige directie. Dat bevalt goed.
Twee weten meer dan één. Daarnaast is
het prettig om te weten dat iemand jouw
taken kan overnemen als jij er niet bent.
Ik wil over een aantal jaar uit het bedrijf
treden, daarom is Danny gevraagd om
een deel van de aandelen te kopen en
adjunct-directeur te worden. We kozen
ervoor om dat nu al te doen, zodat ieder-
een in het bedrijf, inclusief wij, kunnen
wennen aan de nieuwe rolverdeling. We
nemen bewust ruim de tijd.”

Danny, hoe ben je in de directie terecht-
gekomen? “lk was hoofd verkoop, maar
ik heb mijn ambitie om meer te beteke-

Heeft u vragen over de verspreiding van deze nieuwsbrief,
stuur dan een e-mail aan verkoop@cmstaal.nl.
Ook wanneer u geen prijs meer stelt op toezending kunt u

dat via dit e-mailadres kenbaar maken.

CM Staal Dorpskade 37, 2291 HN Wateringen
E-mail algemeen: info@cmstaal.nl

Fax 0174-297 344

Danny Neijssel was al sinds 1 januari 2009 mede-eigenaar van CM Staal. Nu is hij
met ingang van 1 januari 2010 ook als adjunct-directeur toegetreden tot de
directie. Een mooie gelegenheid om nader kennis te maken met de driekoppige
directie van CM Staal, die naast adjunct-directeur Danny Neijssel (foto midden)
bestaat uit de directeuren Maarten Fijan (links) en Cees Rijnenberg (rechts).
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nen voor CM Staal nooit onder stoelen of
banken gestoken. Enige tijd geleden
polste Cees en Maarten bij mij of ik inte-
resse had in een functie als adjunct-
directeur en mede-eigenaar. |k ben blij
met het vertrouwen dat zij mij geven. Het
klikt goed tussen ons.”

Hebben jullie een duidelijke taakverde-
ling? Cees: “Die hebben wij zeker. Wij
houden ons alle drie hoofdzakelijk bezig
met verkoop, maar daarnaast zijn de
overige verantwoordelijkheden binnen
het bedrijf over ons drieén verdeeld.
Omdat we met z'n drieén zijn, is het
belangrijk dat medewerkers en klanten
weten met welke vraag ze bij wie kunnen
aankloppen. Onze ervaring is dat dit ook
duidelijk is.”

Wat gaat er bij CM Staal veranderen nu
Danny in de directie zit? Danny: “Een
van de dingen waar ik me op zal richten
is een verdere professionalisering van
het pr- en verkoopbeleid. Maar onze
koers zal zich niet totaal wijzigen nu ik
ook aan het roer sta. CM Staal bood al
steeds meer (na)bewerkingen aan, zoals
zagen op maat, knippen, snijden en zet-
ten van onze materialen. Zo onderschei-
den wij ons van de meer traditioneel
ingestelde staalhandelaren.”

Maarten: “Danny heeft weer andere ken-
nis en vaardigheden dan wij hebben.
Dankzij hem kunnen we de marktontwik-
kelingen op een andere manier aan onze
klanten laten zien.”

Wat zijn de ontwikkelingen voor CM
Staal in 2010? Maarten: “Staal blijft
mooi, maar we richten ons daarnaast meer
op andere producten zoals RVS en alumi-
nium. Daarnaast bewerken we producten
steeds vaker voor. Wij geven een toege-
voegde waarde aan staal. Deze keteninte-
gratie is voor ons en onze klanten erg
belangrijk en is de kracht van CM Staal.”
Danny: “Zo kunnen we dankzij de knip-
schaar die we onlangs hebben aange-
schaft, nog sneller zelf platen knippen.
Onze klanten hoeven die bewerking nu
niet meer uit te voeren, zodat zij ook min-
der of geen reststukken hebben. Wij leve-
ren maatwerk en dat zullen we steeds
vaker gaan doen.”

Maarten: “Minder productie, maar meer
prestatie. Daarin ligt onze toegevoegde
waarde.” ¢

Offerte of leveringsprogramma aanvragen? U kunt onze
verkoopafdeling bereiken via: telefoon (0174) 29 69 40,
fax (0174) 29 73 44 of e-mail: verkoop@cmstaal

Kijk voor meer informatie op onze website www.cmstaal.nl.

Postbus 13,2290 AA Wateringen

E-mail verkoop: verkoop@cmstaal.nl

Telefoon 0174-296 940
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HOOPGEVEND ECONOMISCH HERSTEL

Er doen verschillende berichten over
het economisch herstel de ronde. Zo
is Nederland officieel uit de recessie,
maar is voor een aantal sectoren het
licht aan de horizon nog slechts vaag
in zicht. Van bijvoorbeeld de bouwsec-
tor wordt verwacht dat de moeilijkste
tijd nog moet komen. Ook de tuinbouw
gaat nog een zware tijd tegemoet.
Gelukkig zijn er ook hoopgevende
berichten. Veel van onze klanten mel-
den een toename van activiteiten en
durven weer wat positiever te zijn. Een
goede zaak. Ook CM Staal ziet de toe-
komst positief tegemoet. Zo hebben

wij alert ingespeeld op alle (prijs)ont-
wikkelingen die er zijn geweest en
hebben hierdoor onze concurrentiepo-
sitie de afgelopen periode flink weten
te verbeteren. Ook hebben we gein-
vesteerd in een nieuwe knipschaar,
zodat wij u met nog meer flexibiliteit
kunnen bedienen. En flexibiliteit is in
deze tijd zowel voor u als voor ons van
groot belang. De staalprijzen kenden
na een opleving in de zomerperiode
een licht dalende tendens. Op korte
termijn worden echter weer verhogin-
gen verwacht vanwege het voorziene
economisch herstel. ¢

NIEUWE KNIPSCHAAR

Om onze levertijd van de geknipte platen
nog meer te versnellen, hebben wij een
nieuwe knipschaar in gebruik genomen.
De Durma 3010 kan, op een lengte van
maximaal 3 meter, staal en aluminium tot
10 mm en rvs tot 8 mm dikte knippen.
Lees verder op pagina 3. ®

CM Staal is uw totaalleverancier voor staal, aluminium en rvs. In deze nieuwsbrief informeren wij u ieder kwartaal over
de actuele marktsituatie, nieuwe producten en diensten en maakt u nader kennis met de mensen achter CM Staal.



Naam:

Body Shape.
Adres: Weerestraat 13-15.
Website: www.origene.nl
Werkzaamheden:Het ontwikkelen en
maken van apparaten waarbij lichame-
lijke beweging een rol speelt.

Aantal medewerkers: Zeven, de direc-
teur, vier constructiemedewerkers, het
hoofd assemblage en de ontwerper.
Relatie met CM Staal: Sinds 1984.
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‘ZONDER STAAL STORT ONS HELE BEDRUF IN’

Als voorraadhoudende groothandel in
staal, rvs, aluminium en overige
non-ferroproducten bedient CM Staal
heel wat klanten. Naar wie gaat al dat
staal? Nog spannender: wat wordt
ervan gemaakt? Met de rubriek ‘Klant
in Beeld’ maakt u in elke ‘Stevige Taal’
kennis met een van onze afnemers. Dit
keer: Body Shape in Rotterdam.

De naam Body Shape doet waarschijn-
lijk bij menigeen een belletje rinkelen.
Het was namelijk de naam van een van
de bekendste sportscholen van Rotter-
dam en misschien wel van Nederland.
Van 1979 tot eind jaren negentig
bevond de school zich aan de Spank-
sekade. Bodybuilding-grootheden als
Berry de Mey en Erica Mes trainden er.
Het huidige bedrijf Body Shape dat in de
jaren tachtig naast de sportschool ont-
stond, omdat de sportschooleigenaar
besloot zelf fithessapparatuur te gaan
maken, heeft logischerwijs nooit over
een andere naam nagedacht. Toch is er
wel wat veranderd in het aanbod van de
fitnessapparatuur, vertellen ontwerper
Roland Jansen (links op foto) en hoofd
assemblage Leo Vink. “De sportschool
bestaat sinds een jaar of tien niet meer
en wij richten ons niet meer op sportfit-
nessapparatuur.”

Roland legt uit dat het produceren van

apparaten die in de sportschool te vin-
den zijn niet meer winstgevend is. “De
apparaten worden nu grootschalig in het
Verre Oosten gemaakt en daar is vanuit
Nederland niet meer tegenaan te con-
curreren. We hebben nog wel een
nevenbedrijf dat zich bezighoudt met de
import van deze apparatuur. Zelf zijn we
ons een jaar of tien geleden gaan toe-
leggen op medische trainingsapparatuur
bestemd voor de revalidatiemarkt.”

Rugproblematiek

Body Shape richt zich op de ontwikke-
ling en productie van apparaten waarbij
lichamelijke beweging een rol speelt.
“Daar is een redelijke markt voor en de
apparaten worden niet in grote series
gemaakt.” Body Shape levert jaarlijks
zo'n vijftig Origene’s op. “Dit is een
speciale machine die wordt ingezet bij
de behandeling van de lage rugproble-
matiek”, vertelt Roland. “Wij hebben
de fabricagerechten van dit product in
handen. Zodoende ontwikkelen wij het
apparaat technisch verder uit, volgens
alle normen waaraan we ons moeten
houden, en we produceren het. De
machines worden doorverkocht aan de
Origene Groep, waar onze directeur ook
in zit, en die zetten de apparaten onder
meer weg in een leaseconstructie aan
fysiotherapeuten.”

De tweede belangrijke productietak
van Body Shape is de TSCT-test. “De
Taak Specifieke Conditie Training voor
de brandweer”, verduidelijkt Leo. “Die

hebben we in samenwerking met de
Brandweer Rotterdam ontwikkeld. De
TSCT-test wordt uitgevoerd met een aan-
tal apparaten waarmee brandweerlieden
kunnen laten zien dat ze de specifieke
taken die ze tijdens hun werkzaamheden
moeten uitvoeren, onder de knie heb-
ben. Zo is er een oefening met een
gewicht dat ze met een deurrammer
moeten wegstoten en een trekapparaat
waarmee ze een gewicht over een
bepaalde lengte moeten voortbewegen.
Verder kent de test hindernissen en een
plafondsimulator om te oefenen hoe je
systeemplafonds moet slopen. Vroeger
deden brandweermannen altijd de coo-
pertest, maar daarmee trainden ze
alleen hun uithoudingsvermogen. De
TSCT-test bereidt ze echt voor op de
praktijk.”

Tevreden

Wie naar de apparaten Kijkt, ziet al
snel de relatie met CM Staal. “De
apparaten bestaan voor zo’'n tachtig tot
negentig procent uit staal”, zegt Rol-
and. “Zonder CM Staal zou ons bedrijf
in elkaar storten.” Body Shape werkt al
sinds 1984 met CM Staal samen. “Dat
zal ook wel zo blijven”, aldus Roland.
“Want we zijn tevreden over alles eigen-
lijk: de prijs, de kwaliteit, de levertijden
en het stukje logistiek dat ze op zich
nemen als ze zelf een bewerking niet in
huis hebben. CM Staal verzorgt bij ons
onder andere al het (laser)snijwerk,
zowel 2D als 3D.” *

ASSORTIMENT VERZINKT
STAAL UITGEBREID

CM Staal heeft diverse afmetingen
plat-, hoek- en buisprofiel en ronde
buis in verzinkte uitvoering in voor-
raad. Onlangs is dit assortiment uit-
gebreid met extra afmetingen hoek-
en buisprofielen. &

ALLE BEWERKINGEN OP EEN RUJ

Om u een compleet overzicht te geven van alle bewerkingen die bij CM Staal
mogelijk zijn, zetten we ze hieronder op een rij:

@ knippen

# verzinken

@ autogeensnijden - staal minimum
10 mm en maximaal 60 mm

& watersnijden

¢ zetten/kanten tot 12 meter

& 3D lasersnijden

@ draaien

@ lasersnijden - staal en rvs t/m
20 mm, aluminium t/m 10 mm

@ zagen

& plasmasnijden - staal en rvs t/m
30 mm, aluminium t/m 15 mm

& stralen + menién

& poedercoaten

NIEUWE KNIPSCHAAR IN GEBRUIK GENOMEN

De bewerkingsmogelijkheden van CM
Staal zijn zeer uitgebreid. Zo leveren wij
platen op maat (knippen, lasersnijden,
plasmasnijden, autogeensnijden, water-
snijden), zagen wij alle profielen op de
door u gewenste lengte en kunnen wij

aansluitend nabehandelingen verzorgen,

zoals verzinken en stralen plus menién.
Ook zetwerk - tot wel 12 meter! -
behoort tot de mogelijkheden.

Om de levertijd van de geknipte platen

verder te versnellen, hebben wij een
nieuwe knipschaar in gebruik genomen:
de Durma 3010. Deze aanwinst kan op
een maximale lengte van 3 meter staal
en aluminium tot 10 mm en rvs tot 8
mm knippen.

Kortom, naast onze bestaande snelle
zaag-op-maatservice, kunnen we nu ook
platen direct uit eigen voorraad op maat
knippen. Een sterk staaltje service! ¢




